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,Ganz schon voll hier, oder?“

»3ind Sie auch gerade orientierungslos oder nur ich?“

,War das gerade lhr erstes Panel?”

,Haben Sie den letzten Vortrag auch gehort?”

»Schon was Spannendes heute mitgenommen?*

,Sind Sie auch zum ersten Mal hier?”

»,Ist hier noch frei?”

,Warten Sie auch gerade auf den nachsten Programmpunkt?“
,2Haben Sie zufallig mitbekommen, wann es weitergeht?”

»Ich glaube, ich habe gerade den spannendsten Teil verpasst — war es
gut?”

,Ganz schon viele Eindriicke auf einmal, oder?”
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,Darf ich fragen, aus welchem Bereich Sie kommen?“

,Was bringt Sie heute hierher?”

,3ind Sie wegen eines bestimmten Talks hier?”

,Was hat Sie heute am meisten angesprochen?”

,Treffen Sie hier eher bekannte Leute oder neue Kontakte?”
,2Hat sich der Tag fiir Sie bisher gelohnt?”

,Sind Sie ofter bei solchen Formaten dabei?“

,Ist das hier eher Fortbildung oder Networking fiir Sie?”
JArbeiten Sie gerade an etwas, das hier gut dazu passt?“

,Wie relevant ist das Thema fur Ihren Alltag?”




Herzlich willkommen zur

BIZ SPRING

Schon Sie wieder
begrulen zu durfen!

,Hi, ich kenne hier ehrlich gesagt noch kaum jemanden — darf ich mich kurz dazustellen?”
,Ilch dachte mir, bevor ich weiter planlos herumstehe, stelle ich mich einfach vor.”

,Wir stehen jetzt schon ein paar Minuten nebeneinander — da kann man auch Hallo sagen.”
»Ich glaube, wir haben beide gerade den gleichen ,Wohin-als-Nachstes’-Blick."

,Ich sammle heute eher gute Gesprache als Visitenkarten — wie ist das bei Ihnen?”

,Wenn Sie dem Event bisher eine Note geben mussten?”

,Ilch kenne hier noch niemanden — darf ich kurz Hallo sagen?”

»Ich dachte mir, ich nutze die Pause flir ein echtes Gesprach statt flirs Handy.”

»Smalltalk ist nicht ganz meine Starke, aber ich probiere es trotzdem mal.”

»Ich habe mir vorgenommen, heute nicht nur zuzuhéren.”

»Ich glaube, wir stehen beide gerade etwas verloren hier.”

,Hi, ich bin Gbrigens ... Wie heillen Sie?”
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Nach dem ersten Kontakt gilt es, das Gesprach uber Oberflachlichkeiten hinaus zu fihren. Diese zehn Satze
helfen dir, echte Verbindungen aufzubauen und mehr tber dein Gegenliber zu erfahren. Sie zeigen Interesse
an der Person hinter der Visitenkarte.

Y © o

“Was begeistert Sie aktuell an ~Wie sind Sie zu lhrem ~Was war |hr spannendstes
lhrem Projekt am meisten?” Berufsfeld gekommen?” Business-Erlebnis im letzten
. 7"
Offnet die Tir zu Leidenschaft und Personliche Geschichte schafft Nahe Jahr
Motivation Einladung zu einer interessanten Anekdote
8:‘ ~Welche Trends in lhrer ,Of ,Gibt es eine é% Wie schaffen Sie es, Beruf
Branche finden Sie gerade Herausforderung, die Sie und Freizeit gut zu
besonders spannend?” gerade besonders balancieren?’
g U ?u
Zeigt Fachkenntnis und beschaftigt: Personliche Ebene ohne zu privat
Zukunftsorientierung Ermoglicht tieferen Austausch auf zu werden
Augenhodhe
Weitere vertiefende Fragen: Tipp
e ,Was machen Sie, wenn Sie mal abschalten wollen?" Offene W-Fragen fordern ausfiihrliche Antworten

o ,Haben Sie einen Tipp fiir jemanden, der gerade in Ihrem Bereich startet?" und zeigen echtes Interesse.

e ,Gibt es ein Buch oder einen Podcast, den Sie empfehlen konnen?"

e ,Wie sehen Sie die Entwicklung lhres Marktes in den nachsten Jahren?"
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Locker bleiben und Gesprachspartner einbinden:
So bleibst du im Flow

Ein gutes Gesprach ist keine Einbahnstralle. Mit diesen zehn Satzen haltst du den Dialog am Laufen,
bindest dein Gegenlber aktiv ein und zeigst Wertschatzung. Sie helfen dir, natirlich von einem Thema zum
nachsten zu gleiten und das Gesprach organisch wachsen zu lassen.

Daskenneichauch, ¢ lchfinde estoll, wie
wie gehen Sie damit ' Sie das angehen.

,Das klingt spannend
- erzahlen Sie mir

mehr davon!” um?” Was war |hr groBter
Zeigt aktives Zuhoren und Schafft Gemeinsamkeiten Aha-Moment dabei?
Neugier und ladt zum Austausch Wertschatzung plus
ein Vertiefung

,Gibt es etwas, das Sie auf Wie vernetzen Sie sich am Was war lhr bisher

solchen Events immer liebsten auf interessantestes Gesprach

wieder Uberrascht?” Veranstaltungen?* heute?”

— Wenn Sie eine Sache an diesem Event — ,Ich merke, wir haben ahnliche Ansichten -

andern konnten, was ware das?" wie sehen Sie das?"




Bonus-Tipps fur den perfekten Business-

Smalltalk

Neben den richtigen Satzen gibt es noch weitere Faktoren, die Gber Erfolg oder Misserfolg beim Networking

entscheiden. Diese bewahrten Tipps helfen dir, authentisch zu wirken und nachhaltige Verbindungen zu

schaffen.

=

Do's & Don'ts beachten

Vermeide zu personliche oder
kontroverse Themen wie Politik oder
Religion.

Aktiv zuhoren

Hore aktiv zu und zeige echtes

Interesse, statt nur Fragen abzuhaken.

Humor einsetzen

Nutze Humor und kleine Anekdoten,
um die Stimmung aufzulockern.

o1

Korpersprache spiegeln

Spiegeln Sie Korpersprache und Tonfall dezent, um Sympathie

ZU erzeugen.

02

Kurz und pragnant bleiben

Halte Satze kurz und klar — niemand mag lange Monologe beim

ersten Kennenlernen.

03

Authentizitat zeigen

Sei authentisch: Ehrliches Interesse 6ffnet mehr Tiren als

auswendig gelernte Floskeln.
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Mit den richtigen Satzen entspannt ins Gesprach
starten und bleibende Verbindungen schaffen

Business-Events sind mehr als nur Networking-Pflicht — sie sind Chance fiir echte Begegnungen. Mit lockeren, offenen Satzen und
echtem Interesse baust du schnell Vertrauen auf und bleibst positiv in Erinnerung. Trau dich, Fragen zu stellen, zuzuhéren und auch
mal personliche Einblicke zu geben. So wird Smalltalk zum Tir6ffner fiir spannende Kontakte und neue Maglichkeiten.

Dein Erfolgsrezept

Die Kombination aus Vorbereitung und Spontaneitat macht den
Unterschied. Mit diesen 30 Satzen hast du ein solides
Fundament, auf dem du aufbauen kannst. Wichtiger als perfekte
Formulierungen ist jedoch deine innere Haltung: Gehe mit
Neugier und Offenheit auf Menschen zu.




Die Zukunft der Eventbranche gehort jenen, die verstehen: D
Positive Vibes sind kein Zufall, sondern das Ergebnis Kostenlose of

bewusster Gestaltung. Anmeldung

Deswegen laden wir Sie herzlich zur diesjahrigen BIZ MICE am \
17. Marz im Palais Niederosterreich ein. f _—

Jetzt Kontakt aufnehmen —
17. Méarz 2026, 12:30-18:30 Uhr,

im Palais Niederosterreich


https://www.biz.co.at/kontakt
https://www.biz.co.at/biz-spring

